
 

 

 

 

 

 

 

Unsere Kernkompetenzen sind die Entwicklung moderner zerstörungsfreier Prüftechnologien gepaart mit automatisierten, 
robotischen Scanlösungen und die selbständige Durchführung von Feldinspektion. Wir bieten individuelle Unterstützung bei 
verschiedensten Inspektionsprojekten von Tiefseeanwendungen bis hin zu Top Side sowie in den Geschäftsbereichen Down-, Mid- 
und Upstream. Ziel von InnetiQs ist die Entwicklung und Bereitstellung innovativer, intelligenter und zuverlässiger 
Inspektionssysteme und -lösungen sowie die daraus resultierende Lieferung werthaltiger Inspektionsdaten. Wir erledigen nicht nur 
irgendeine Arbeit, sondern entwickeln die zukünftige Generation von Pipeline-Inspektionssystemen, um präventiv auf mögliche 
Gefahren für Mensch und Umwelt reagieren zu können. Dafür schaffen wir Arbeitsplätze, die in jeder Beziehung wertvoll sind. 
Nutzen Sie die Chance und werden Sie ein wertvoller Bestandteil unseres Teams. Um unseren Erfolg weiter auszubauen, suchen 
wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen engagierten 
 

TECHNICAL SALES ENGINEER (M/W/D) 
 

Diese Aufgaben erwarten Sie bei uns: 

• Technische Beratung und Betreuung unserer nationalen und internationalen Kunden vom Erstkontakt bis zur 
Auftragsabwicklung 

• Bearbeitung und Qualifizierung von Kundenanfragen sowie Erarbeitung passender technischer Lösungskonzepte 

• Erstellung, Kalkulation und Nachverfolgung von Angeboten in enger Abstimmung mit Entwicklung, Projektmanagement 
und Field Service 

• Koordination der internen Auftragsabwicklung sowie aktive Kommunikation zu Lieferterminen, technischen Rückfragen 
und Projektständen 

• Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie Unterstützung bei der Gewinnung neuer Kunden und Märkte 

• Pflege von Kunden-, Projekt- und Vertriebsdaten im CRM-/ERP-System sowie Mitwirkung bei Forecasts und 
Vertriebsreportings 

• Erstellung und Aktualisierung von Vertriebsunterlagen, Präsentationen, technischen Beschreibungen und 
Ausschreibungsunterlagen 

 

Das bieten wir Ihnen:  

• Eine abwechslungsreiche Schnittstellenfunktion zwischen Kunden, Technik und Projektabwicklung in einem innovativen 
Technologieunternehmen 

• Eigenverantwortliches und flexibles Arbeiten mit flachen Hierarchien und schnellen Entscheidungswegen 

• Ein sehr kollegiales, nettes Team, das Sie herzlich aufnimmt und unterstützt 

• Flexible Arbeitszeiten und einen unbefristeten Arbeitsvertrag in Vollzeit 

• Individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Moderne Arbeitsmittel und zeitgemäße Arbeitsumgebung 

• Kostenfreie Mitarbeiterparkplätze  

• Kaffee und Snacks zur freien Verfügung mit Küche und Aufenthaltsraum für Pausen 
 
Das bringen Sie idealerweise mit: 

• Ein abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches Studium, eine technische Ausbildung mit kaufmännischer 
Weiterbildung oder eine vergleichbare Qualifikation 

• Berufserfahrung im technischen Vertrieb, Vertriebsinnendienst oder in einer vergleichbaren kundenorientierten Funktion 

• Ausgeprägtes technisches Verständnis und die Fähigkeit, komplexe Lösungen verständlich und kundennutzenorientiert zu 
vermitteln 

• Erfahrung in Angebotserstellung, Kalkulation und Auftragsabwicklung sowie ein sicherer Umgang mit MS Office; 
Kenntnisse in CRM- und ERP-Systemen sind von Vorteil 

• Hohe Kunden- und Serviceorientierung, Kommunikationsstärke sowie ein verbindliches und professionelles Auftreten 

• Strukturierte, zuverlässige und eigenverantwortliche Arbeitsweise mit einem guten Blick für Prioritäten und Details 

• Teamgeist und Freude an der bereichsübergreifenden Zusammenarbeit; gelegentliche Reisebereitschaft für 
Kundenbesuche und Messen 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 
 

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige, schriftliche Bewerbung an:  
 

InnetiQs GmbH / z. Hd. Frau Andrea Kummle / Fraunhoferstraße 5 / 76297 Stutensee-Blankenloch 
 

jobs@innetiqs.com 
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